


EDITO   3

START’UP L’ACTU  4

LUCARNE  6

FILE’UP 8

LEADERSHIP                                     16

 ASTUCE DU WEB                     20

DIRECTEUR DE PUBLICATION
Sylvestre Afery

RÉDACTRICE EN CHEF
Mireille Abalé

DIRECTION ARTISTIQUE
Ekissi Romaric

INFOGRAPHIE
Ekissi Romaric

RÉDACTEURS ET CONTRIBUTEURS
Sylvestre Afery
Mafini Dosso
Mireille Abalé 
Bohenan Flan 
Romaric Ekissi

DISTRIBUTION
Lelab.info

Starthublab.com
son2baby.com
ASSOENCORE

SHOOTING PHOTO
78 Studio

SERVICE COMMERCIAL
+225 01 70 71 46 43 / 07 07 15 66 27

STARTUP MEDIA
contacts@startupmedias.net

www.startupmedias.net

SOMMAIRE



#23 - Juin 2023

Hello mes startuppers! 

C’est avec une grande excitation que je vous 
présente le tout dernier numéro de notre 
magazine numérique dédié à la tech et à 
l’entrepreneuriat en Afrique francophone. Ce 
mois de juin est particulièrement spécial, car 
nous mettons en lumière la révolution des 
fintech qui transforme le marché ivoirien. 
 
Dans ce numéro, vous découvrirez un dossier 
exclusif qui explore les fintech révolutionnaires 
en Côte d’Ivoire. Nous vous présenterons les 
entreprises qui redéfinissent les services financiers, 
de la microfinance aux paiements mobiles en 
passant par les solutions d’investissement 
innovantes. Vous apprendrez comment ces 
fintech contribuent à l’inclusion financière 
et au développement économique du pays. 
 
Mais ce n’est pas tout ! Nous avons également 
préparé une sélection d’articles captivants mettant 
en avant des startups prometteuses dans toute 
l’Afrique francophone. De la fintech à la médiatech 
en passant par la l’agritech, vous découvrirez 
les histoires inspirantes d’entrepreneurs qui 
repoussent les limites de l’innovation et qui 
transforment leurs industries respectives. 
 
Et parce que nous souhaitons vous offrir un 
contenu utile et pratique, vous trouverez 
également des astuces et des conseils pour 
mieux gérer votre business. Que vous soyez un 
entrepreneur chevronné ou que vous envisagiez 

de lancer votre startup, nos articles vous aideront 
à surmonter les défis du monde des affaires et à 
saisir les opportunités qui se présentent à vous. 
 
Nous tenons à remercier chaleureusement nos 
contributeurs talentueux qui ont partagé leur 
expertise et leurs expériences pour rendre ce 
magazine possible. Leur passion pour l’innovation 
et l’entrepreneuriat transparaît dans chaque 
page, et nous espérons que cela vous inspirera 
dans votre propre parcours entrepreneurial. 
 
Enfin, je tiens à exprimer ma gratitude envers notre 
merveilleuse équipe qui a travaillé sans relâche 
pour donner vie à ce magazine. Leur dévouement 
et leur engagement envers notre mission de 
soutenir l’écosystème tech et entrepreneurial 
en Afrique francophone sont exemplaires. 
 
Nous sommes ravis de vous compter parmi nos 
premiers lecteurs et espérons que ce magazine 
deviendra une source d’inspiration, d’informations 
et de connexions pour vous. N’hésitez pas à 
nous faire part de vos commentaires et de vos 
suggestions, car votre voix compte pour nous. 
 
Bonne lecture et que cette édition de juin vous 
inspire à repousser les limites de l’innovation 
et à transformer vos idées en réalité ! 
 
Bien cordialement,

EDIT

M. Startup
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START’UP L’ACTU

 

A

139 849 2

#LEVÉE DE FONDS

DataPathology,start-up spécialisée dans le diagnostic pa-
thologique à distance, a levé 10 millions de dirhams auprès 
du fonds d’investissement Azur Innovation Fund.

#PRIX GLOBAL STARTUP AWARDS

La saison 2022/23 a attiré 8 272 candida-
tures des 54 États africains, ce qui a permis 
de nommer 71 gagnants régionaux dans les 
compétitions d’Afrique du Nord, australe, 
de l’Est et du Centre et de l’Ouest

#LEVÉE DE FONDS

La startup PrestaFreedom réalise une levée 
de fonds de 11 MDHs auprès de Azur In-
novation Fund

#LEGAFRIK DÉBARQUE AU MAROC

Legafrik, la startup ivoirienne de Youssouf Ballo, spécialisée 
dans l’accompagnement des entrepreneurs dans leurs dé-
marches juridiques et administratives, fait son entrée sur le 
marché marocain. 

.

13 9 1
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Alertes Voir tout

2 393 1 941 21

930 1 287 5

139 49 1

331 529 7

13 9 1

#TUNISIE

La StartUp tunisienne WeCode lance le 
challenge 1000 codeurs pour former les 
jeunes genre à l’intelligence artificielle

#ÉVÉNEMENT STARTUP AFRIQUE

Le monde célèbre cette semaine le lancement à Marrakech 
de GITEX AFRICA, le plus grand événement tech & startup 
du continent qui organise son propre rassemblement tech 
qui réunit toutes les communautés de l’écosystème de l’in-
novation à travers l’Afrique.

#LEVÉE DE FONDS

QED Investors lève 925 millions de dollars, 
dont 650 millions de dollars pour son fonds 
de démarrage et 275 millions de dollars 
pour son fonds de démarrage SA.

#GUINÉE

le gouvernement lance les travaux de 
construction d’un village numérique à Ra-
toma

#MAROC

Le groupe marocain OCP s’est engagé à former et renfor-
cer les capacités des jeunes Ivoiriens dans le domaine de 
l’agriculture, notamment dans le domaine numérique, dans 
le cadre d’un accord conclu avec le gouvernement ivoirien 
en mars 2022.

13 9 1

#CLOTURE

SME Fund marque sa première clôture à 
environ 30 millions de dollars de son fonds 
de capital- risque d’environ 51 millions de 
dollars

#SENEGAL

Caytu Robotics remporte le Grand Prix du 
chef de l’Etat pour l’innovation numérique.

#PME AFRICAINE

Lancement de Deal Source Africa pour 
combler le déficit de financement des PME 
africaines

 #CONCOURS

La start-up marocaine Phospholutions a remporté, lundi 22 
mai, le premier prix de 20 000 euros du concours Africa 
AgTech Startup Showcase 2023. Elle est spécialisée dans 
l’amélioration de l’utilisation mondiale du phosphore. 
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LUCARNE
Start’Up Média

PAYQIN: PLATEFORME DE 
PAIEMENT TRANSFRONTALIER
PayQin est la première entreprise en Afrique 
francophone à permettre aux particuliers et aux 
entreprises de payer, transférer et échanger en toute 
sécurité à partir d’une seule application mobile, ciblant 
à la fois les commerçants et les utilisateurs individuels. 
La startup a mis au point une solution complète de 
portefeuille électronique et une carte de débit pour 
les paiements locaux et internationaux. Les clients 
peuvent financer leur porte-monnaie électronique 
avec de l’argent mobile et utiliser des cartes de débit 
et des crypto-monnaies pour effectuer des paiements 
transfrontaliers.

STUDIO KA: VALORISER LA 
CULTURE AFRICAINE PAR LA 
VIDÉO
Fondée en 2018, par Adja Soro,  STUDIO KÄ est une 

KAOUN, LE PORTEFEUILLE 
MOBILE POUR LES 
PAIEMENTS MARCHAND 
Kaoun est une application mobile qui permet 
aux personnes bancarisées et non bancarisées 
d’échanger de l’argent dans le confort de leur 
téléphone. Leur solution de paiement offre 
eKYC, des paiements mobiles et des solutions 
de crédit construites avec la technologie de 
grand livre distribué, et leur portefeuille mobile 
permet les paiements marchands, les opérations 
d’encaissement/retrait, les transferts entre pairs et 
les envois de fonds nationaux spécialement conçus 
pour atteindre ceux qui sont actuellement exclus 
des services financiers formels. établissements.

LOGIDOO, LE CORRIDOR 
COMMERCIAL DES PAYS 
AFRICAINS
Logidoo est une plateforme numérique qui connecte 
les marchés africains grâce à une logistique 
intelligente. La mission de Logidoo est de créer 
des corridors commerciaux entre les pays africains 
en leur fournissant une logistique rapide, fiable, 
sécurisée et abordable. La plate-forme fonctionne 
comme une place de marché et l’entreprise se 

Nos start-up

A la Une
ce mois-ci
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start-up spécialisée dans la création et la production 
de séries d’animation éducatives basées sur des 
contes africains, donc à forte valeur ajoutée culturelle 
pour les enfants. STUDIO KÄ a obtenu un partenariat 
avec TV5 Monde (une chaîne de télévision généraliste 
francophone internationale) pour la production d’une 
série d’animation appelée « Les Contes de Raya ». 

EV.TECH EST LE 1er FABRICANT 
DE BORNES DE RECHARGE 
CONÇUES ET ASSEMBLÉES EN 
CÔTE D’IVOIRE. 
En plus de fabriquer des bornes de recharges pour des 
voitures électrique, la startup EV.Tech a développé une 
application mobile « Neo » qui a pour but la promotion 
du transport durable dans la région en  permettant aux 
abonnés et aux conducteurs de véhicules électriques, 
de « localiser les points de charge disponibles. Elle 
permet également de connaître en temps réel la 
disponibilité de ces derniers, la puissance de charge 
proposée, le type de connecteur ou encore le prix de 
la recharge.

connecte aux systèmes des prestataires logistiques 
pour générer des devis instantanés pour les clients. 
Le prestataire logistique réceptionne ensuite la 
commande et se charge de la livraison.

AFRIKAMART LA 
MARKETPLACE DE PRODUIT 
FRAIS
Afrikamart est une plateforme de distribution de 
produits frais basée en Afrique de l’Ouest qui offre 
ses services de commercialisation aux agriculteurs et 
fonctionne comme une centrale d’achat numérique 
pour les détaillants, les hôtels, les restaurants et 
les supermarchés. En combinant une technologie 
de pointe et son savoir-faire spécifique, AfrikaMart 
construit un modèle de chaîne d’approvisionnement 
rapide et durable en Afrique de l’Ouest.

*****
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FOCUS
Start’Up Média
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Dans un contexte économique en perpétuelle évolution, les fintech jouent 
un rôle essentiel dans la transformation du secteur financier en Côte 
d’Ivoire. Ces entreprises innovantes offrent des solutions technologiques 
qui révolutionnent la manière dont les services financiers sont fournis et 
accessibles. Parmi les nombreux critères de choix pour les utilisateurs, la 
rapidité du service, le coût d’acquisition, le support technique et la rapidité 
de prise en charge sont des éléments clés. 

Dans ce dossier, nous mettrons en avant les meilleures fintech opérant sur 
le marché ivoirien, en nous concentrant sur ces aspects essentiels pour aider 
les utilisateurs à faire des choix éclairés et à bénéficier d’une expérience 
financière optimale.

FINTECH
RÉVOLUTIONNAIRES
QUI TRANSFORMENT
LES SERVICES
FINANCIERS EN
COTE D’IVOIRE10
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WAVE

DJAMO

Implantée en Côte d’ivoire en 2020,  Wave 
développe un service d’argent mobile facile à 
utiliser et radicalement abordable. La fintech 
applique des frais fixes de transaction à hauteur de 
1 % entre particuliers et épargne à ses utilisateurs 
des frais supplémentaires sur les paiements de 
factures en les reportant sur les entreprises – au 
contraire de son concurrent qui fait payer cette 
charge à ses clients. Wave, est la première licorne 
d’Afrique francophone valorisée à 1,7 milliard $ en 
septembre 2021. Elle a obtenu un investissement 
conjoint de la SFI et d’autres partenaires financiers, 
pour renforcer ses opérations en Côte d’Ivoire et 
au Sénégal.

Djamo est une entreprise de technologie financière 
ivoirienne ayant développé une application 
éponyme liée à une carte VISA, qui aide les 
populations sous-bancarisées à gérer leur argent et 
faire des paiements en ligne sur des sites marchands. 
Qu’il s’agisse de gérer les dépenses quotidiennes 
ou de planifier son épargne avec des coffres et 
des investissements, Djamo aide ses utilisateurs à 
reprendre le contrôle sur leurs finances et à mieux 
utiliser leur argent en leur permettant de recevoir 
leurs salaires sur l’application, d’effectuer des 
transferts d’argent et des rechargements via tous 
les services mobile money existant en Côte d’ivoire 
mais également via des transactions bancaires via 
plusieurs banques de la zone UEMOA.

10
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JULAYA

PUSH DE PANELYS CASH

Julaya est un compte 100% en ligne qui permet aux 
entreprises d’effectuer toutes leurs transactions 
financières : mobile money, virements bancaires.

Avec la plateforme Julaya, les entreprises africaines 
peuvent effectuer des paiements de masse vers 
les comptes mobile money et mobile banking, 
faire leurs dépenses professionnelles avec une 
carte prépayée, et importer leurs transactions 
dans leurs systèmes comptables, ajoute la même 
source, précisant que cette plateforme permet aux 
entreprises d’améliorer leur efficacité opérationnelle 
en digitalisant les paiements vers leurs salariés et 
leurs fournisseurs non bancarisés.

Panelys Cash est à la base de Push, une solution 
qui permet le transfert d’argent par simple 
SMS. Toute nouvelle sur le marché ivoirien, elle 
dispose également d’une carte de paiement Visa, 
rechargeable par Mobile Money et utilisable 
partout. 

Avec Push le consommateur peut non seulement 
procéder à des transactions interopérateurs, mais 
peut également recharger sa carte bancaire Visa 
via son compte Mobile Money, tout en gardant 
la flexibilité de celle-ci. Elle  permet également 
d’effectuer tous types de transactions courantes 
(paiement TPE, retrait en DAB/GAB, paiements en 
ligne) partout dans le monde.

11
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GREEN PAY

WEBLOGY

GREEN PAY est un agrégateur de paiements 
électroniques qui fédère les trois leaders de mobile 
money (Orange, MTN et Moov) et les leaders 
paiement bancaire (Visa, Mastercard, GIM Card) 
sur un même terminal. Aujourd’hui, GREEN PAY 
met gratuitement  à la disposition des marchands 
des TPE et se charge de façon permanente de la 
disponibilité de la connexion et du suivi SAV. Avec 
ses partenaires en constante évolution, Green Pay 
offre une meilleure expérience de paiement. 

Weblogy est une fintech ivoirienne ayant développé 
APaym , une application de paiement, qui permet 
d’accepter toutes les cartes bancaires VISA sur sa 
plateforme et de faire tous types de transactions 
d’une carte bancaire VISA à une autre. Elle permet 
également de faire tous types de transactions 
d’un compte mobile money à une carte bancaire 
et vice-versa et de régler ses factures et plusieurs 
autres paiements. Aujourd’hui, en plus de la mise 
sur le marché d’une carte VISA, la fintech a créé 
Apaym PRO, une solution conçue pour faciliter 
les paiements en présentiel ou en ligne pour les 
commerces et les entreprises de toutes tailles et 
recevoir rapidement les paiements de clients de 
manière simple et sécurisée par carte bancaire, 
Mobile Money et QR code Visa.

12
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CINETPAY

HUB2

CinetPay est une interface de paiement et de 
transfert d’argent qui regroupe les trois opérateurs 
de paiement mobile présents en Côte d’Ivoire 
– Orange, MTN et Moov Money – en une seule 
page, une seule intégration et un seul back-office 
de gestion. 

C’est une solution tout-en-un qui donne aux 
marchands un accès rapide et en toute sécurité 
à l’écosystème mobile-money.  L’objectif est de 
faciliter l’accès des populations les plus démunies 
à des services et produits à faible coût via la 
plateforme en ligne CinetPay est un hub de 
paiement mobile money qui fédère les moyens de 
paiement mobile money en Afrique.

HUB2 est une solution fintech lancée en 2017 qui 
vise à unifier et simplifier les processus de paiement 
en créant le lien entre les sphères bancaires et 
télécoms grâce à sa plateforme digitale.

 L’entreprise propose un système de digitalisation 
des transactions pour entreprises. Ses services 
vont de l’encaissement, au paiement, en passant 
par la gestion de fonds. La fintech connecte les 
entreprises à leur infrastructure, leur permettant 
d’accepter et de traiter les paiements rapidement 
et en toute sécurité. 

13
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BIZAO

IN TOUCH

Fondée en 2019 par le français Aurélien Duval-
Delort, Bizao construit une combinaison de 
services financiers à destination de l’Afrique, en 
se concentrant sur trois principaux domaines de 
services : les paiements marchands, la facturation 
des transporteurs et le transfert d’argent en local 
et à l’international. Aujourd’hui, Bizao est un centre 
de paiement panafricain qui aide les entreprises à 
accepter toutes les méthodes de paiement locales 
en Afrique. Comme la plupart des fintechs de 
paiement, Bizao gagne de l’argent en prélevant des 
commissions sur les transactions effectuées via ses 
plateformes. 

InTouch propose une solution de paiement 
panafricaine sur mesure, à compte unique, 
multicanal et modulaire, qui permet de gérer 
tous les besoins transactionnels de nos clients de 
manière sécurisée, efficace et simple.

La fintech a acquis et continue à renforcer un réseau 
de 2 000 clients entreprises et 50 000 TouchPoint 
dans 14 pays. Elle a également construit et alimente 
régulièrement un catalogue de plus de 400 services 
digitaux qu’elle met à disposition de ses clients.

14
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Coup de coeur de
la rédaction

Danapay est une plateforme de paiement en ligne qui permet aux entreprises 
de transférer de l’argent vers l’Afrique de manière sécurisée et efficace. Elle 
offre un certain nombre d’avantages pour les entreprises, tels que des taux de 
change compétitifs, des transactions rapides et un support clientèle en plusieurs 
langues. Danapay propose surtout  aux particuliers et aux professionnels 
des solutions de paiement sécurisées développées à l’aide de la technologie 
avancée de la blockchain. 

15
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LEADERSHIP
Start’Up Média

16

COMMENT 
TRANSFORMER 
SA PASSION EN 
VÉRITABLE BUSINESS 
EN LIGNE ?

#23 - Juin 2023
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Étape 1
Trouver sa passion

La première étape pour transformer sa passion 
en business en ligne est d’identifier cette passion. 
Il est essentiel de trouver une activité qui vous 
passionne et que vous pourrez exploiter pour 
votre business en ligne. Si vous n’êtes pas 
passionné par ce que vous faites, vous risquez de 
vous lasser rapidement et de ne pas être motivé 
pour continuer.

COMMENT IDENTIFIER SA PASSION
La première étape pour transformer sa passion 
en business en ligne est d’identifier cette passion. 
Trouver ce qui vous passionne peut être difficile, 
surtout si vous avez toujours travaillé dans un 
domaine qui ne vous stimule pas. Pourtant, c’est 
une étape cruciale pour réussir dans un business 
en ligne. Pour identifier votre passion, posez-vous 
des questions comme :
• Quels sont les sujets qui m’intéressent le plus ?
• Qu’est-ce qui m’anime et me donne de l’énergie 

?
• Qu’est-ce que je peux faire pendant des heures 

sans jamais m’ennuyer ?
• Quelles sont les activités que j’apprécie le plus 

dans ma vie quotidienne ?
• Quels sont les sujets sur lesquels je suis souvent 

sollicité pour des conseils ou de l’aide ?
Prenez le temps de réfléchir à ces questions, car 
elles peuvent vous aider à découvrir votre passion.

LES QUESTIONS À SE POSER POUR 
DÉCOUVRIR SA PASSION
Une fois que vous avez identifié les domaines qui 
vous passionnent le plus, vous pouvez aller plus 
en profondeur en vous posant des questions plus 
spécifiques, telles que :
• Comment pouvez-vous utiliser cette passion 

pour aider les autres ?
• Existe-t-il des besoins non satisfaits dans ce 

domaine que vous pourriez répondre ?
• Quels sont les avantages et les inconvénients de 

travailler dans ce domaine ?
• Comment pouvez-vous faire évoluer votre 

#23 - Juin 2023
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passion pour qu’elle soit plus lucrative ?
En répondant à ces questions, vous pourrez 
mieux comprendre votre passion et comment la 
transformer en un business en ligne prospère.

POURQUOI EST-IL IMPORTANT D’AVOIR UNE 
PASSION SOLIDE
Avoir une passion solide est crucial pour réussir 
dans un business en ligne. En effet, lorsque vous 
travaillez dans un domaine qui vous passionne, 
vous êtes plus susceptible de rester motivé et 
de persévérer malgré les difficultés. De plus, 
vous aurez naturellement envie d’en savoir plus 
sur votre domaine de prédilection, ce qui vous 
permettra d’être un expert dans votre domaine 
et de proposer des produits et services de qualité 
supérieure. Enfin, travailler dans un domaine qui 
vous passionne vous permettra de vous épanouir 
personnellement et professionnellement, ce qui 
est essentiel pour mener une vie équilibrée et 
heureuse.
Après avoir identifié votre passion, la deuxième 
étape consiste à évaluer la faisabilité de votre idée 
de business en ligne. Cette étape est cruciale pour 
s’assurer que votre projet est viable et qu’il a le 
potentiel de réussir.

Étape 2
Évaluer la faisabilité de 
son idée de business

Voici quelques étapes à suivre pour évaluer la 
faisabilité de votre idée de business
Faites une analyse de marché : Étudiez votre 
marché cible, vos concurrents et leurs produits 
et services. Analysez les tendances du marché, 
les comportements d’achat et les besoins de vos 
clients potentiels.
Évaluez la rentabilité : Déterminez si votre idée 
de business est rentable. Évaluez vos coûts de 
production, vos dépenses marketing, les prix 
que vous pouvez facturer et le volume de vente 
nécessaire pour réaliser des bénéfices.
Élaborez un plan d’affaires : Créez un plan 
d’affaires détaillé qui décrit votre idée de business, 
votre marché cible, vos produits et services, votre 

stratégie marketing, vos objectifs financiers et 
votre plan de mise en œuvre.
Évaluez les ressources nécessaires : Identifiez 
les ressources nécessaires pour lancer votre 
entreprise, telles que le financement, les 
compétences, le temps et les outils.

LES ERREURS À ÉVITER LORS DE 
L’ÉVALUATION DE LA FAISABILITÉ
Lors de l’évaluation de la faisabilité de votre idée 
de business, il est important d’éviter les erreurs 
courantes telles que :
• Sous-estimer les coûts ou surestimer les revenus 

potentiels
• Ne pas faire suffisamment de recherches sur 

votre marché cible et vos concurrents
• Ignorer les tendances du marché et les 

changements dans les comportements d’achat
• Ne pas avoir de plan de secours en cas d’échec

POURQUOI ÉVALUER LA FAISABILITÉ DE SON 
IDÉE DE BUSINESS EST ESSENTIEL?
Évaluer la faisabilité de votre idée de business est 
essentiel car cela vous permet de minimiser les 
risques et d’augmenter vos chances de succès. 
En évaluant la rentabilité de votre entreprise 
et en élaborant un plan d’affaires détaillé, vous 
pouvez identifier les opportunités et les obstacles 
potentiels. Cela vous permettra également de 
déterminer si votre idée de business est viable et 
si elle peut générer des bénéfices à long terme.
Après avoir trouvé votre passion et évalué la 
faisabilité de votre idée de business, il est temps 
de passer à l’étape suivante : développer une 
stratégie pour monétiser votre passion.

Étape 3
Développer une 

stratégie pour monétiser 
sa passion

C’est une étape cruciale car sans une stratégie 
de monétisation claire, il peut être difficile 

18
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de transformer votre passion en un véritable 
business en ligne rentable.

LES DIFFÉRENTES FAÇONS DE MONÉTISER 
SA PASSION EN LIGNE
Il existe plusieurs façons de monétiser votre 
passion en ligne, notamment :
Vendre des produits physiques : Créez des 
produits physiques tels que des livres, des 
vêtements, des bijoux ou des accessoires liés à 
votre passion.
Vendre des produits numériques : Créez des 
produits numériques tels que des cours en ligne, 
des e-books, des vidéos, des tutoriels, ou des 
podcasts.
Offrir des services : Offrez des services tels que 
des consultations, des coachings ou des séances 
de formation personnalisées liées à votre passion.
Le marketing d’affiliation : En tant qu’affilié, vous 
pouvez promouvoir des produits et services qui 
correspondent à votre niche.
La publicité : Vous pouvez gagner de l’argent en 
affichant des publicités sur votre site web, votre 
chaîne YouTube ou vos réseaux sociaux.

COMMENT CHOISIR LA STRATÉGIE DE 
MONÉTISATION QUI CONVIENT LE MIEUX À 
VOTRE PASSION
Choisir la bonne stratégie de monétisation est 
crucial pour transformer votre passion en véritable 
business en ligne. Pour choisir la stratégie qui 
convient le mieux à votre passion, vous devez 
considérer les éléments suivants :
Votre audience cible : Comprendre les besoins et 
les intérêts de votre audience vous aidera à choisir 
la stratégie de monétisation la plus adaptée.
Vos compétences : Évaluez vos compétences et 
déterminez quelle stratégie de monétisation vous 
convient le mieux.
Vos objectifs financiers : Fixez des objectifs 
financiers réalistes et choisissez la stratégie de 
monétisation qui vous permettra d’atteindre ces 
objectifs.

LES ERREURS À ÉVITER LORS DE LA 
MONÉTISATION DE SA PASSION
Lors de la monétisation de votre passion, il est 
important d’éviter certaines erreurs courantes, 

telles que :
• Ne pas offrir de valeur ajoutée à votre audience
• Ne pas diversifier vos sources de revenus
• Ne pas rester cohérent avec votre niche ou 

votre marque
• Ne pas prendre en compte les besoins de votre 

audience
Vous avez trouvé votre passion, évalué sa faisabilité 
et développé une stratégie pour la monétiser ? il 
est temps de construire votre entreprise en ligne. 
Cette quatrième et dernière étape est essentielle 
car elle vous permet de donner vie à votre idée et 
de la rendre accessible à votre public cible.

Étape 4
Construire son business 

en ligne
Pour construire un business en ligne réussi, il 
est important de prendre en compte certains 
éléments clés tels que :
Définir votre public cible : Vous devez avoir une 
compréhension claire de votre public cible pour 
développer une stratégie de marketing efficace.
Créer une présence en ligne : Cela inclut la 
création d’un site web professionnel, la mise en 
place de comptes de médias sociaux et la mise en 
place d’une stratégie de marketing en ligne pour 
attirer du trafic vers votre site web.
Développer une stratégie de marketing en 
ligne : Cela inclut la recherche de mots clés, 
l’optimisation pour les moteurs de recherche, la 
publicité en ligne et la création de contenu pour 
attirer et fidéliser votre public.
Mettre en place des mécanismes de paiement en 
ligne : Vous devez offrir une variété d’options de 
paiement pour votre clientèle.
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EVENT UP
Start’Up Média
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ZEBOX est un accélérateur 
international de startups qui s’appuie 
sur un réseau d’entrepreneurs, de 
leaders industriels et d’experts de 
l’écosystème.
La structure a été fondée en 2018 par 
Rodolphe Saadé, Président Directeur 
Général du Groupe CMA CGM, 
afin d’accélérer la décarbonation et 
l’optimisation des opérations de la 
supply chain en collaborant avec les 
startups les plus prometteuses.
L’inauguration s’est déroulée ce 
Mercredi 07 Juin 2023 à l’ITC Abidjan 
Côte d’ivoire. À cette occasion ZEBOX 
et le ministère de la Communication 
et de l’Économie Numérique de la 
république de  Côte D’Ivoire ont 
annoncé une collaboration pour 
promouvoir et
soutenir le développement des 
startups ivoiriennes.

INAUGURATION DE 
ZEBOX WEST AFRICA
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Le Sofitel Hôtel Ivoire a accueilli  la 2e 
édition du SASEN (SOMMET AFRICAIN 
DES STARTUP ET DE L’ECONOMIE 
NUMÉRIQUE 2e ÉDITION) les 8 et 
9 Juin 2023 en présence du Ministre 
de la Communication et de l’Economie 
Numérique.
Le SASEN, c’est le business forum 
entièrement dédié à l’accès au marché 
et au financement des startups 
africaines propulsé par #CI20 

SOMMET 
AFRICAIN DES 

STARTUP ET DE 
L’ECONOMIE 
NUMÉRIQUE

2e ÉDITION
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